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El mercado de com-

PRA Y VENTA dE CASAS

HA EXPERIMENTAdO UN
GRAN CRECIMIENTO EN lOS
ultimos 10 aNos. Por lo
GENERAL ESTAS TRANSACCIO-
NES OCURREN SiN NiNGUN
PERCANCE.  Si usTeEd TUVO
(A suerte de vender O
REfINANCIAR suU casA y fue
bien aconsejado por su
AGENTE dE VENTAS O SU
PRESTAMISTA, NO SE VERA
comprometido en liTigar
los SIETE ERRORES MAS
COMUNES QUE ENCUENTRO
EN Mi PRACTICA.

1. Declaracion de Todos
los Problemas con la

Casa -- Codigo Civil de
California 1102 (1) v Seq.

Este cOdiqo REqUiERE
que TOdAs |AS PERSONAS
qQUE ESTEN cONTEMPplando
[A VENTA dE UNA CAsA,
TIENEN A obligacion legal
de declarar Todos los
PRODIEMAS QUE TENGA
ESA cAsA.  PoOR gjemplo,
si usted sabe que las Tu-
berias NO funcionan Dien
POR CUALQUIER cAUSA, Y
usted No lo declara en
el formularRio REqUERIdO
por el Codigo Civil

de California 1102 (1) ,
ENTONCES El coMpRAOR

TeNdRA €l derecho de
ResCindir €l contrATO dE
VENTA, O A SU OPCION lo
podrA demandar por
daNos vy peRrjuicios.

EN Mi PRACTICA VEO ESTOS
CASOS [RECUENTEMENTE 'y
£s lo que mas causa litig-
ACiON debido A |a falia
de iNfoRMACION del vend-
£dOR, QUE ERRONEAMENTE
CREe qQUE si declara lo
que Hay de malo con |a
casA, NO A podrA vend-
ER. LA verdad es Todo
lo conTRARIO, si UsTEd
iNformA Al compradOR
10dos los problemas de
[A cAsA Y ENCIMA RE-
scribe una condicion de
VENTA “VENTA ASI COMO
ESTA” 0 eN INgGles: “SALE
AS IS”. Evitara usted

el problema de litig-
ACION SODRE ESTE pUNTO.
AcuUErdesE, si usted EsTa
eN duda, declare, Todos
los problemas quE TENGA
SU CASA. Si SuU AGENTE dE
VenTas le dice que No,
acuda usted A UN Aboga-
do vy pidale su opiniON.
El pago de su aAbogado
ES UNA INVERSION qUE lE
EVITARA GRANAES TRASTOR-
NOS EN El futuro.

2. Penalidad por Pago

PremATURO del Préstamo

Muchos clientes me Lla-
MAN DARA PREGUNTARME
si le Han Hecho fraude
cuando REfINANCIAN SUS
casas y después del
CIERRE, RECIDEN MENOS
dinero de lo que ellos
esperabAN.  ME llaman
apesadumbrados, o
molestos, creyendo que
les HAN comeTido una
discriminaciON Racial o
UN fRaudE paTente.  PerO,
ES UN CASO MUy SimplE.
El prestamisia que les
Hizo €l pRIMER PRESTAMO,
le olvido de explicarles
QUE SU PRESTAMO TENIA
UNA clAusula de penali-
dad, si el présiamo se
PAGADA PREMATURAMENTE.
Esto sucedid mucho en
los Ulrimos cinco ANOS
cuando las 1azas de
INTERES ESTADAN TAN Dajas
que Todo el mundo se
decidid A RefiNnaANCIAR sU
CASA.

Si el AGente de pRESTAMO
NO TiENE pRUEbA de que
explico esta clausula A
su cliente, se le podria
demMANdAR A ESE AGENTE
poRr Negligencia o fallo
de ACONSEJAR A SU CliENTE,
PERO Al MENOS QUE ESOS
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{BIENVENIDOS!

-- UN Mensaje de
David Huetee

iENVENIdOS A NUESTRA  PRIMERA
BEdicic')N MeNsuAlL de LA Guia de

la Bahia. Este Noriciero llega A
sus HOGARES pARA iNFORMAR, EUCAR,
Y ANIMAR A su familia y su comunidad.
COMO NUESTRO PROGRAMA  RAdial,
“Abriendo las Puertas CoN  Huere
MORTGAGE” SIEMPRE ESTAMOS lucHamos
PARA QUE NUESTRA AUdiENCIA  TENGA
las norticias de priMERA HORA coN
TodAa A INFORMACION PRACTICA PARA
su uso diario. jAHORA, ENVIAMOS
ESTA  INFORMACION ~ dIiRECTAMENTE A
SU PpPUERTA! ESPERO QUE ENCUENTREN
NUESTRO NOTICIERO MENSUAL Educativo
£ INFORMATIVO EN sus vidas diarias y
puedan AplicaR EsTA iINFORMACION EN
Todo lo que Hagan.

® SoMOs MucHO mas que solo una
‘COMDANiA de prestamos! Nos da un
GRAN ORGUIlO EN SERVIR A NUESTRA
comunidad v st refleja en Todo lo que
Hacemos. EN cada aArticulo de La Guia
de |a Bahia, ENCONTRARAN iNFORMACION
AceRcA de Todo lo que deben saber
ANTES dE COMPRAR SU CASA, NUESTROS
SECRETOS PARA REPARAR SU CREdiTO Y
como lo puede Hacer usted mismo,
CcoMO Ayudar A su comunidad y HAcer
unA diferencia, iNformacion legal de
los expertos, A educacion de sus
Hijos y como Recibir becas, RefORMA
de INMIGRACION, TIEMPO EN NUESTRO
PROGRAMA RAdiAl PpARA ORGANIZACIONES
COMUNITARIAS, Y MUCHO MmAs.

hHora les pedimos que ustedes
HADRAN sus puertas A Huete
ORTGAGE, INC. PARA SERViRlES
eN Todo lo posible. Recuerde que
cada Articulo llEga A su casa coON
el prOpOSITO dE MEJORAR Sus Vvidas,
INFORMAR, EDUCAR, Y ANIMAR A
NUESTRA comuNidad! GRracias por la
oportuNidad v el HONOR dE SseRVIRIES.

SiINCERAMENTE,

David Huere, Presidente
Huere MORTGAGE, INC.

INO Tiene Credito? iNo Tiene PRODlEmA!

Como Puede Establecer Buen Credito

ConN o SiN Credito SEGURO

Si NUNCA HA Tenido crRediTO A su NOMDRE,
puede ser dificil ObTENER UN pRESTAMO
de cualquier Tipo. No TENER CcREdiTO
pUEdE SER PRODIEMA TANTO COMO TENER
mal  crédito.  ESTUdIANTES, GENTE  jOVEN,
y Recién divorciados o viudas quien
SieMpRe  HAN  TEnidO  crEiTO  CON  sus
ESPOSOS [RECUENTEMENTE SE ENCUENTRAN EN
ESTAS SITUACIONES.

No puede ObTENER CREAITO PORQUE NUNCA
lo I-)IA 1enido, pero NO [0 ha TENIdO
porquE Nadie st lo Ha dado. ;Que se
puede HACER? NO SE dESESPERE, TENEMOS
UNOS CONSEjOS PARA AYUdARLE A ESTADIECER
CREITO A SU NOMDRE.

~ El mejor modo de establecer historia
de crédito s AplicAR pARA UN PRESTAMO
chico o una linea de crédito
de un banco local o una

INTERES MAS AlTA qUE Lo NORMAL. Si NO HAcE
SU PAGO A TiEMPO, El PRESTAMISTA TOMA
el dinero debido de su cuenta. Desputs
de UNOS MESES CON ESTE TipO dE TARJETA
SERA EleGiblE paRA ODTENER UNA TARjETA dE
CREITO REGUIAR (SIN ADRIR CUENTA CON Su
prROPiO diNERO).

Recuerde de PREGUNTAR A la compaNia
de 1ARjeTA de CREiTO Si REPORTAN A lAs
companNias de crédito, o NO e ayuda A
esTADlECER su crédito. AnTes de Aplicar
PARA UNA TARJETA O PRESTAMO dE CARRO,
PIENSE COMO UN pRESTAMISTA. Aplicando
A VARIAS TARjETAS de crédito Al mismo
Tiempo, esto baja sus posibilidades de
SER ApRObAdO PORQUE lOS PRESTAMISTAS
TIENE  [A  IMPRESION  (QUE  NOMAS  ESTA
Aplicando A VARIAS TARjETAS dE PRESTAMO

NO MAS pPARA  Aplicar.

'\ Escoja A cuales TarjeTas de
TARJ'ETA ddE afjédiTo de una Usted PUEDE CREldiTO le ?AI.JSTARiA AplicAR.
TIENDA  dE  dEPARTAMENTO. Aplique A las TARjETAS qUE
PREGUNTE Si  REPORTAN A esTADLECER £s posible que TEnga los
las comparias de crédito. credito REQUiSiTOS AdecuadOs pARA
Si NO REPORTAN, TENiENdO .. calificar.  Lea todos los
A TARjETA NO lE Ayuda A fAClI_MENTE REqUisiTOS y lIAME  pARA
esTAblECER su crédiTo. “ _J ASEGURAR QUE SUS INGRESOS

~ Si NO puede ODTENER
UN pRESTAMO cHico O una
TARJETA de crédito de Tienda intTente de
ENCONTRAR A AlGUIEN quE EsTE diSpuesto
A fiRmAR coN usted. SiEMpRE Haga sus
PAGAS MENSUALES Y A TIEMPO.

~ Teniendo mas dinerRO para dar de
ENGANCHE AUMENTA sus  posibilidades de
calificarR pARA UN PRESTAMO. Si NO TiENE lO
suficiente, debe de considerar prestando
dinero de uN familiar.

~ Si NO TIENE UNA CUENTE bancaria dE
cheques, debe de abrir una. TiEne muy
poca credibilidad con pRestamisias  si
NO TiENE POR lO MENOS uNA cuente de
CHEQUES Y PREFERENTEMENTE UNA CUENTA dE
AHORROS TAMDIEN.

~ Es iqual de iMpORTANTE QUE
TENGA  SUficienTE diNERO EN
SU CUENTA Yy NO REDOTEN sus
cheques. Cuando ReboTAN sus
CHEQUES, ESE ES UN MENSAJE A
PRESTAMISTAS (UE NO  pUEdE
MANTENER SUS fiNancias diARiAs
y que usted NO ES UN buen
RiesGo de creédito.

~ Si NO puede ObDTENER
crédito de NiNGgON modo, Lo
Olimo que puede HACER ES
APlICAR PARA UNA TARjETA dE
crEdiTo sEGURA. Este Tipo dE
TARJETA REQUIERE (QUE dEPOSITE
su prROPIO diNERO EN UNA
CUENTA  PARA  ASEGURAR  El
préstamo o livite de crédito
vy UsUAIMENTE TiENE A TAasA de

y OTROS REquisiTOS los
calificAN  pARA ESA  TARJETA
EN PARTiCUIAR. Recibiendo ofertas en el
CORREO NO lE AseGURAN quE califica.

CoN UN poca de RecoNocimiento de
COMO pREsTamisTas dan  crédito, usted
PUEDE establecer su crédito [fAcilmente.
Pero  TENGA  cuidado.  Hay  muchos
NEGOCiIOS ESPERANAO TOMAR VENTAJA  dE
usted  EN COERAR[E MUCHOS COSTES qUE
NO SON NECESARIOS Y TASAS dE INTERES MUY
Altas. Tenga mucho cuidado.

~ Deborah Fowles, Su Guia de Planes
FiANCiEROS
PIANNING)

(YourR Guide T1O Financial
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HUETE MORTGAGE RECONOCE qUE USTEd
COMO CONsUMIdOR TiENE MuchAs oOp-
cioNes eN el Mercado de Bienes Raices.
TAMbIEN RECONOCEMOS qUE |A cOmMpRA
de su pRIMERA cAsA ES UNA dE-
CiSiON qQUE cambiara su

vida.  ENCONTRAR  |A
COMPANIA CORRECTA
PARA Ayudarle
CON SU PRESTA-
MO dE cAsA Es
UN  PROCESO
Muy confuso.
Si usted EsTA
EN busca
de uNnA casA
TAlvez s Ha
Hecho  Estas
PREGUNTAS;
;Como pu-
£EdO  ENCONTRAR
[A MEjOR OpCION
fINANCIERA pARA Mi Y
mi familia? jHay alqunos
beneficios en AplicAR cON UN
AGENTE dE pRESTAMOS EN luGAR  dE UN
PRESTAMISTA/bANCO?

Huere MORTGAGE SE ENORGULIECE EN ES-
cucHAR las sUGERENCIAS v Necesidades
de NUESTROS ClIENTES. NOSOTROS ApOYA-
MOS A NUESTROS CliENTES cON A infOR-
MACION NECESARIA ANTES dE A cOMpRA

AGENTES ESTIME MUCHO
SU REPUTACION Y AC-
CEdA A COMPENSAR A

Su CliENTE, ESTE CASO ES
GENERAIMENTE liTigado y
£s muy dificil de Ganar.
%. INspeccion de |a
Propiedad

Muchas veces mis clien-
TeS fAllAN EN CONTRATAR
A UN iNSPECTOR PARA
INSPECCIONAR [A casaA

Y ESCRIDIR UN REPORTE
CONCERNIENTE A |A
condiciON de |a casa
qUE ESTAN EN El pRO-
CesO de COMPRAR.  Esta
INSDECCION ES CRITICA
PARA POdER TENER UNA
idea de los costos que
VA A INCURRIR €l com-
PRAJOR EN MEJORAR SU
CAsA. EN OTRAS OCASiO-

de su casa. OIRECEMOS SEMINARIOS GRA-
TUITOS cAdA MES pARA TOAOS NUESTROS
ClieEnTES O pPARA PERSONAS QUE SiMplEe-
MENTE GUSTAN ODTENER MAS INFORMACION.
AcomMpANAdOS pOR lOS EXPERTOS,

e TRAEMOS  INFORMACION

Sobre el mMercado EN
GENERAL  de  Bienes
y Raices y como
ha  cambiado,
TEMAS lega-
les, Titulo de
propiedad,
clinicas  de
iINMIGRACION
EN SU AREA,
y MucHo
MAs!  TRATA-
mMos A TodoSs
NUESTROS  CliEn-
TES Y SUS SIiTUA-
ciones  individual-
MENTE. TRADAjAMOS A
[ado de mAs de 0 ban-
cos incluyendo CHASE, Bank
of America, Wells FARGo, WasHINGTON
Mutual, y muchos mAs. COMO AGENTE
de PpRESTAMO, NO PRESTAMISTA/DANCO
diRECTO, NOSOTROS ENCONTRAMOS  El
pRESTAMO Adecuado para usted. Debe
de pREGUNTARSE AlGO MaAs; ;QUE puede
HACER HUETE MORTGAGE POR Mi QUE
NAadie mMAs puede HACER? LA RESPUESTA

NES, ESTE REPORTE PUEdE
Ser uTilizado pArRA

pPOdER NEGOCIAR UN ME-
JOR PRECIO O UN REbATE

Relajado duranTe €l
periodo de A INVERSION
MAs GRANAE dE su vida.

£S qQUE somos dedicados A NUESTROS
clientes y A NUEsTRAS comunidades. Es-
TAMOS ORGUILOSOS EN SERVIRIE CON lOS
MEJORES  EMpleados, bancos, AGENTES
de bienes Rraices, companias de Titulo,
evAluadores de casa, 'y NOTARIOS pU-
blicos. TRADAJAMOS jJUNTOS PARA TRAER
el MEjOR SERvicio posible durante el
PROCESO dE sU COMPRA dE CASA.

PARA ASEGURAR A NUESTROS CliENTES qQUE
eSTAN Recibiendo el MEjOR sERvicio y
[As MEjORES OfERTAS, NOSOTROS lOS iNvi-
TAMOS A QUE COMPAREN NUESTROS PRO-
GRAMAS CON OTROS PRESTAMISTAS. OfREC-
EMOS 100% FINANCIAMIENTO SIN pRUEDA
de iINGRESOS pARA lOs compradoRres de
PRIMERA VEZ! TRADAjJAMOS CON lOS MEjo-
RES DANCOS pARA OfRECER [AS MEJORES
TAsAS dE INTERES POR SU CREITO Ex-
CEelente!. OIRECEMOS PROGRAMAS CON El
iNTERES fijo A 50 0 40 ANOS, PRESTAMOS
de INTERES SOIAMENTE, Y UN PROGRAMA
“Pick-A-Pay” eN cual puede ESCOGER SuU
PAGO MENSUAL. NOSOTROS ENCONTRARE-
MOS El MEJOR PRESTAMO PARA [AS NECE-
sidades de usted y su familia. LIAMENOS
Hoy pARA su consulta GRATIS, sin Nin-
GUNA obligaciON cON UNO dE NUESTROS
AGENTES dE PRESTAMOS.

- JASMINE PEREZ, Directora de Rela-
ciones Publicas

California y es miembro de las
Secciones de DerecHo Familiar
y Testamentos y Fideicomisos
de |a BARrRA de Abogados de
California.

de miles de dolares
PARA QUE El NUEVO cowm-
pRAdOR pueda HACER
SUS REPARACIONES. NO
deje de iNSPECCIONAR SU
PROTECTIVA CASA dENTRO
del periodo otorgado
ANTES dE COMPRARIA.

ACUERAENSE QUE CON
planeamiento adecuado,
[A comprA O VENTA dE
UNA CAsA NO deberia SER
TAN TRAUMATIZANTE.  Solo
qUE ANTES dE fiRMAR
NINGUN documento Legal
de TAN GRAN MAGNiTUd,
£S PRUAENTE CONSULTAR
con su aAbogado, Esto
lE PERMITIRIA SENTIRSE

MANUEL A. JUAREZ,
FSQ.

Web: www.abogado-
california.com

Email: baylawl@yahoo.
CcoMm

710-841-6164

El bufere legal del Abogado
Manuel A. JuArez, e brinda
SUS SERVICIOS PARA SOlUCIONAR
sus casos legales REFERENTES A
divORcios, ACCIAENTES, TESTAMEN-
T10s, fideicomisos, INMIGRACION
y conflictos de propiedades.
El Abogado Juirez Tiene
EXPERIENCIA EN TOdA clase de
litigacion civil y problemas
legales.

El bufete opera desde 1999
Hasta el presente.  El Abogado
MaNUEL JuArez esta licenciado
por A Barra de Abogados de

El bufere legal de Manuel Juirez
SiRVE A clientes desde Oakland
Hasta San Diego, California.
INVITAMOS A NUESTROS HERMANOS
[ATINOAMERICANOS A CONTACTAR
CON NUESTRAS Oficinas lEGalEs,
eN donde se les ATENERA EN
Su prROpIO idioma.
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